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Wann wird ein Verkauf  
zum Thema?
Oft beginnt es ganz leise. Die 
Kinder sind ausgezogen, einzelne 
Zimmer stehen leer, und der Gar-
ten, der früher Freude gemacht 
hat, wird im Alltag mehr zur Auf-
gabe als zur Oase. Irgendwann 
stellt sich die Frage, ob das Eigen-
heim noch zur aktuellen Lebens-
situation passt.

Warum fällt dieser Schritt  
vielen schwer?
Weil ein Zuhause voller Erinne-
rungen steckt. Hier wurde gelebt, 
gefeiert und geplant. Ein Ver-
kauf bedeutet deshalb nicht nur 
Veränderung, sondern auch Ab-
schied. Gleichzeitig kann genau 
dieser Schritt der Beginn eines 
unbeschwerteren neuen Lebens-
abschnitts sein.

Was steht bei der Beratung  
im Mittelpunkt?
Der Mensch. Es geht darum, Wün-
sche, Sorgen und Möglichkeiten zu 
verstehen. Manche möchten klei-
ner wohnen, andere suchen weni-
ger Unterhalt oder mehr Komfort. 
Wichtig ist, dass die nächste Wohn-
form zur neuen Lebensphase passt.

Wie entsteht daraus der  
richtige Weg?
Am Anfang steht eine Bewer-
tung der Immobilie. Dazu gehö-
ren Marktwert, Zustand, Lage und 
Verkaufspotenzial. Erst wenn die-
se Grundlagen klar sind, lässt sich 
entscheiden, welcher Weg sinnvoll 
ist und wie die Immobilie passend 
am Markt positioniert wird.

Dabei geht es auch um den rich-
tigen Zeitpunkt und eine gute Vor-
bereitung. So entsteht ein Vorge-
hen, das Orientierung gibt und den 
Verkaufsprozess von Beginn an er-
leichtert.

Welche Fragen tauchen  
häufig auf?
Viele Eigentümerinnen und Eigen-
tümer möchten wissen, ob vor dem 
Verkauf noch etwas saniert werden 
sollte. Lohnt sich eine bauliche 
Anpassung? Soll das Haus im be-
stehenden Zustand verkauft wer-
den? Oder braucht es nur kleine 
Massnahmen, damit es für Inter-
essenten wirkt? Auch der passende 
Zeitpunkt und die Preisstrategie 
spielen dabei eine wichtige Rolle.

Warum ist eine ehrliche  
Einschätzung so wichtig?
Weil nicht jede Investition automa-
tisch zu einem besseren Verkaufs-
preis führt. Manchmal lohnt sich 
eine gezielte Auffrischung, manch-
mal ist Zurückhaltung die bessere 
Lösung. Entscheidend ist, Aufwand 
und Nutzen realistisch abzuwägen.
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Was tun, wenn das eigene Zuhause nicht mehr zur  
Lebenssituation passt? Wer über einen Verkauf nach-
denkt, braucht Marktkenntnisse, Vertrauen und eine 
Begleitung, die auch die persönliche Situation versteht.

WENN DAS ZUHAUSE 
ZU GROSS WIRD

«Weil ein Zuhause Vertrauenssache ist.» Ramona Venzin
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bewertung.

Was gibt Eigentümerinnen 
und Eigentümern Sicherheit?
Eine klare Strategie und eine Be-
gleitung, die den gesamten Pro-
zess im Blick behält. Dazu gehören 
die Bewertung, die Vermarktung, 
Besichtigungen, Verhandlungen 
und die Vertragsabwicklung. Wer 
weiss, was als Nächstes passiert, 
kann Entscheidungen ruhiger und 
bewusster treffen.

Welche Rolle spielt Vertrauen 
beim Verkauf?
Eine grosse. Gerade wenn ein lang-
jähriges Zuhause verkauft wird, 
braucht es jemanden, der nicht nur 
den Markt kennt, sondern auch 
die persönliche Situation ernst 
nimmt. Diskretion, Transparenz 
und eine verständliche Kommu-
nikation sind dabei zentral.

Was macht den Verkauf 
einfacher?
Wenn alle Schritte gut vorbereitet 
sind. Dazu gehören realistische 
Preisvorstellungen, professionel-
le Unterlagen, eine passende Ver-
marktung und ein sicherer Ablauf 
bis zur Übergabe. So wird aus einer 
grossen Entscheidung ein struktu-
rierter Prozess.

Venzin – Ihr ganzheitlicher  
Immobilienpartner
Die Venzin Immobilien Handels AG 
ist ein familiengeführtes Unter-
nehmen mit Sitz in Uster. Sie ver-
fügt über fundierte Erfahrung in 
der Beratung, Bewertung und 
im Verkauf von Immobilien und  
betrachtet dabei weit mehr als 
den eigentlichen Verkaufsprozess. 
Auch Fragen zu Sanierungen, bau-
lichem Potenzial oder dem opti-
malen Verkaufszeitpunkt werden 
sorgfältig analysiert und individu-
ell beurteilt.

Dank dieses umfassenden 
Know-hows fliesst neben der 
Marktkompetenz auch techni-
sches Fachwissen direkt in die Be-
ratung ein. Im Zentrum stehen in-
dividuelle Lösungen, Transparenz 
und eine persönliche Begleitung. 
Denn ein Zuhause verkauft man 
nicht einfach – man übergibt ein 
Stück Lebensgeschichte.

Ihr Immobilienpartner für 
Verkauf, Kauf, Bewertung und 
strategische Beratung. 
Kompetent und mit lokaler 
Nähe für Sie da. 


